CONDICOES DE PARTICIPACAO SOUTH BY SOUTHWEST 2018

1. INTRODUCAO

Uma das metas estabelecidas pela Apex-Brasil, periodo 2015-2019, é incrementar as
exportacGes brasileiras e ampliar o nimero de empresas atendidas pela Agéncia, que hoje esta
em aproximadamente 11.000. Nesse sentido, e com o intuito de cumprir sua missdo de capacitar
empreendedores e, principalmente, promover a cultura exportadora, preparando novas
empresas para os desafios do mercado internacional — informamos que esta Agéncia ndo
considera ideal a participacdo de uma mesma empresa em duas modalidades da ac¢do. Pois dessa
forma, 65 empresas diferentes poderao usufruir dos beneficios oferecidos e realizar negdcios no
evento.

No entanto, a Apex-Brasil resguarda-se o direito de aprovar que empresas participantes
das plataformas Platinum, Silver ou Golden Connection participem, ao mesmo tempo, do Trade-
up Connection, caso ndo haja numero suficiente de empresas aptas a participarem da exposicdo.
Ainda, apds o periodo de inscri¢cdes, na fase de pré-avaliacdo dos candidatos, esta Agéncia podera
entrar em contato com os inscritos para consulta-los sobre o interesse em serem reenquadrados
em plataformas que sejam mais adequadas ao perfil/negdcio da empresa.

As plataformas que irdo compor a acdo da Apex-Brasil em 2018 ser3o:

e Gold Connection;

e Platinum Connection;
e Silver Connection; e
e Trade-up Connection.



2. DESCRITIVO DAS PLATAFORMAS

Gold Connection

Descritivo: Plataforma para prospeccdo de conteddo. Na modalidade Gold Connection, o
empresario receberd orientactes e treinamento sobre o festival, incluindo detalhes sobre as
diferentes plataformas de negdcio, conhecimento e contatos disponiveis para elaboracdo de
uma agenda de conteudo qualificada para o periodo da acdo.

Data e local: os locais serdo definidos e informados com antecedéncia pela Apex-Brasil.
Objetivos principais da plataforma:

Obter impacto direto na estratégia de atuacdo da empresa no mercado
internacional — peso de 80%

Realizar Contatos de Negdcio — peso de 20%

Numero de vagas: 15 vagas para empresas brasileiras selecionadas.

Perfil indicado: empresas de maturidade iniciante, que estejam em busca de novas tendéncias
de mercado para desenvolver e implementar estratégias inovadoras no ambito de seus
negocios. A empresa pode ou ndo ter experiéncia prévia em negdcios internacionais, mas é
importante que o produto ou servico tenha foco no mercado internacional.

Servicos oferecidos pela Apex-Brasil:

a) Credencial do SXSW de categoria Platinum (em nome do representante
previamente indicado);

b) Servico de mentoria online (2 reunides de 30 minutos cada), com empresas
brasileiras que ja tenham experiéncia com o festival e tenham sido aprovadas
para integrar a categoria Silver Connection;

c) Reunido de capacitacdo presencial (cidade a ser confirmada) - Bootcamp;

d) Agenda de visitas durante 1 (um) dia do festival, com o objetivo de conhecer
explorar os polos de economia criativa e tecnologia da cidade de Austin;

e) Sugestdo de agenda de palestras para o periodo do festival, com base no perfil
de cada uma das empresas brasileiras; e

f) Divulgacdo da empresa em todos 0s nossos meios de comunicacao.

Valor do investimento: USD 200,00

Contrapartida fornecida pela empresa:

a) Enviodo planejamento estratégico atual da empresa e agenda final a ser realizada
durante o festival, em até 10 dias do inicio do evento;




b) Entrega de relatério técnico e novo planejamento estratégico baseado no
contelddo e nas reunides realizadas durante o festival, em até 10 dias apds o
evento;

c) Participacdo online em todas as reunides a serem agendadas pela Apex-Brasil,
SXSW e curadoria;

d) Participacdo presencial em evento de capacitacdo a ser realizado na segunda
quinzena de fevereiro;

e) Cumprir agenda na cidade de Austin, conforme agenda confeccionada pela Apex-
Brasil, participando de todos os eventos que forem destacados como obrigatérios
para sua categoria;

f)  ApOds aselecdo dos candidatos, assinar Termo de Compromisso com a Apex-Brasil
e pagar a taxa de inscricdo a ser divulgada pela Agéncia; e

g) Arcar com todas as despesas pessoais do representante da empresa para cumprir
a agenda em S3do Paulo e Austin, tais como: passagens aéreas, hospedagem,
alimentacdo, transporte terrestre e eventuais taxas para emissdo de vistos e
passaportes.

Critérios de avaliacdo:

1) Qualidade da proposta de participacado, incluindo video de elevator pitch;
2) Ter uma estratégia/produto com foco no mercado internacional; e
3) Possuir site e material de divulgacdo em inglés;

Processo de inscricao:

a) As empresas interessadas deverdo preencher o formuldrio de inscricdo, a ser
disponibilizado pela Apex-Brasil;

b) E de responsabilidade da empresa a selecdo adequada da plataforma de candidatura.
Entretanto, caso a empresa ndo esteja apta para concorrer pela vaga selecionada a
Apex-Brasil resguarda-se o direito de indicar a plataforma mais adequada para a
empresa e avalia-la conforme perfil e critérios indicados neste documento.

Data da abertura das inscricdes: Segunda quinzena de outubro de 2017
Data da Banca: Primeira quinzena de dezembro de 2017
Data de divulgacdo do resultado final: Primeira quinzena de dezembro de 2017

Composicdo da Banca de Selecdo - serd formada pelos seguintes profissionais:

a) Representantes da Coordenacdo de Negdcios da Apex-Brasil; e
b) Representantes da Coordenacdo de Projetos Setoriais da Apex-Brasil;
c) Curador de renome a ser indicado pela Apex-Brasil.




Platinum Connection

Descritivo: o South by Southwest Inc. estabeleceu o programa Platinum Connection para ajudar
empresas selecionadas a extrair o melhor das oportunidades de negécio disponiveis no festival,
por meio do agendamento prévio de reunides de negdcio com potenciais parceiros dos setores
vinculados a economia criativa (cinema, producdo para TV, propaganda, musica, design,
games, tecnologia e outros).

Data e local: os encontros de negdcio, com agendamento prévio e dirigido, ocorrerdo
preferencialmente no estande brasileiro no Trade Show, no Centro de Convencgdes de Austin -
Texas. Profissionais do SXSW e da equipe Apex-Brasil estardo no local para coordenar a logistica
dos encontros.
Objetivos principais da plataforma:
Realizar Contatos de Negdcio — peso de 60%
Fechar parcerias e negdcios internacionais em 24 meses — peso de 40%

Numero de vagas: 20 vagas para empresas brasileiras selecionadas.

Perfil Indicado: empresas inovadoras que ja realizam negdcios internacionais, e que
preferencialmente ndo tenham participado da referida plataforma nos anos de 2016/2017.

Servigos oferecidos pela Apex-Brasil:

a) Credencial do SXSW de categoria Platinum (em nome do representante previamente
indicado);

b) Servico de mentoria online (2 reunides de 30 minutos cada), com especialistas
internacionais no setor de atuacdo da empresa;

c) Agendamento de, no minimo, 4 reunides de negdcio com empresarios
internacionais;

d) Reunido de capacitacdo presencial (cidade a ser confirmada) — Bootcamp; e

e) Divulgacdo da empresa em todos 0s nossos meios de comunicacao.

Valor do investimento: USD 550,00

Contrapartidas fornecidas pela empresa:

a) Entrega de relatdrio técnico e financeiro (expectativa de negdcios) ao final do
evento;

b) Participacdo online em todas as reunides a serem agendadas pela Apex-Brasil,
SXSW e curadoria;

c) Participacdo presencial em evento de capacitacdo a ser realizado na segunda
guinzena de fevereiro;

d) Preparacdo de elevator pitch — discurso de venda - a ser apresentado durante o
evento de capacitacdo presencial;




e) Cumprir agenda na cidade de Austin, conforme reunides agendadas pela Apex-

Brasil e pelo SXSW, participando de todos os eventos que forem destacados como

obrigatdérios para sua categoria;

f) Apds a selecdo dos candidatos, assinar Termo de Compromisso com a Apex-Brasil

e pagar a taxa de inscricdo a ser divulgada pela Agéncia; e

g) Arcar com todas as despesas pessoais do representante da empresa para cumprir

a agenda em S3do Paulo e Austin, tais como: passagens aéreas, hospedagem,

alimentagdo, transporte terrestre e eventuais taxas para emissdo de vistos e

passaportes.
Critérios de avaliacdo:
1) Qualidade da proposta de participacdo, incluindo video de elevator pitch;
4) Ter experiéncia internacional;

5) Possuir site e material de divulgacdo em inglés.

Processo de inscricdo:

a) As empresas interessadas deverdo preencher o formulario de inscricdo, a ser

disponibilizado pela Apex-Brasil;

b) E de responsabilidade da empresa a selecio adequada da plataforma de

candidatura. Entretanto, caso a empresa nao esteja apta para concorrer pela vaga

selecionada a Apex-Brasil resguarda-se o direito de indicar a plataforma mais

adequada para a empresa e avalia-la conforme perfil e critérios indicados neste

documento.
Data da abertura das inscri¢cdes: Segunda quinzena de outubro de 2017
Data da Banca: Primeira quinzena de dezembro de 2017

Data de divulgacao do resultado final: Primeira quinzena de dezembro de 2017

Composicdo da Banca de Selecdo - serd formada pelos seguintes profissionais:

a) Representante do South by Southwest;

b) Representantes da Coordenacdo de Negdcios da Apex-Brasil; e

c) Representantes da Coordenacdo de Projetos Setoriais da Apex-Brasil;
d) Curador de renome a ser indicado pela Apex-Brasil.




Silver Connection

Descritivo: na modalidade Silver Connection, o empresdrio recebera orientagcdes e treinamento
basico da equipe Apex-Brasil para que possa agendar suas proprias reunides de negdcios. As
orientacGes serdo transmitidas em conferéncia online a ser agendada pela Apex-Brasil
(plataformas e links de acesso serdo encaminhados os participantes apds confirmacdo das
inscricdes). A principal ferramenta apresentada para cada empresdrio agendar suas reuniées
serd o SXsocial (http://social.sxsw.com), onde é possivel localizar e entrar em contato com

todos as pessoas inscritas no festival.

Além disso, com o objetivo de dar seguimento ao processo de capacitacdo e incentivo a novas
empresas do setor, os participantes da plataforma Silver Connection deverdo prestar mentoria
de 1 horas para novas empresas participantes da plataforma Gold Connection.

Data e local: os empresarios poderdo agendar suas reunides para ocorrerem no estande
brasileiro no espaco Trade Show, no Centro de ConvengBes de Austin, ou em outro local
durante o festival. Esclarecemos, para os devidos fins, que ndo haverd apoio direto da Apex-
Brasil ou do SXSW no agendamento e confirmacdo das reunides Silver Connection. J4 as sessées
de mentoria deverdo ser agendadas a gravadas pela empresa participante desta categoria.

Objetivos principais da plataforma:

Fechar parcerias e negdcios internacionais em 24 meses — peso de 60%

Tornarem-se conhecidas e reconhecidas internacionalmente — peso de 40%

Numero de vagas: 15 vagas para empresas brasileiras selecionadas.

Perfil indicado: empresas inovadoras que ja realizam negdcios internacionais e tenham previa
experiéncia em festivais como o SXSW.

Servigos oferecidos pela Apex-Brasil:

a) Credencial do SXSW de categoria Platinum (em nome do representante
previamente indicado);

b) Mentoria para uso da plataforma do SXSocial, na qual as empresas
selecionadas poderdo agendar suas reuniées de negdcio;

c) Servico de mentoria online (2 reunides de 30 minutos cada), com
especialistas internacionais no setor de atuacdo da empresa;

d) Reunido de capacitagdo presencial (cidade a ser confirmada) — Bootcamp; e

e) Divulgacdo da empresa em todos 0s nossos meios de comunicagao.

Valor do investimento: USD 550,00



http://social.sxsw.com/

Contrapartida fornecida pela empresa:

a)

b)

Envio de agenda final de negdcios a ser realizada durante o festival em até 10
dias do inicio do evento;

Agendamento por conta propria de, no minimo, 5 reunides de negdcio com
empresarios internacionais. Esclarecemos, para os devidos fins, que ao menos
2 (duas) reuniGes deverdo ocorrer no pavilhdo brasileiro localizado no Trade
Show, técnicos da Apex-Brasil irdo realizar este controle;

Entrega de relatdrio técnico e financeiro (expectativa de negdcios) ao final do
evento;

Participacdo online em todas as reunides a serem agendadas pela Apex-Brasil,
SXSW e curadoria;

Participacdo presencial em evento de capacitacdo a ser realizado na segunda
guinzena de fevereiro;

Preparacao de elevator pitch — discurso de venda - a ser apresentado durante
0 evento de capacitagdo;

Prestacdo de servico de mentoria online (2 reunides de 30 minutos cada), com
1 (uma) empresa brasileira aprovada para integrar a categoria Gold
Connection. O mentor deverd apresentar conteldo relevante para geracao de
impacto direto na estratégia da empresa Gold Connection nos proximos 12
meses;

Cumprir agenda na cidade de Austin, conforme reunidoes agendadas pela Apex-
Brasil e pelo SXSW, participando de todos os eventos que forem destacados
como obrigatérios para sua categoria;

Apds a selecdo dos candidatos, assinar Termo de Compromisso com a Apex-
Brasil e pagar a taxa de inscri¢do a ser divulgada pela Agéncia; e

Arcar com todas as despesas pessoas do representante da empresa para
cumprir a agenda em Sdo Paulo e Austin, tais como: passagens aéreas,
hospedagem, alimentagdo, transporte terrestre e eventuais taxas para
emissdo de vistos e passaportes.

Critérios de avaliacdo:

1) Qualidade da proposta de participacdo, incluindo video de elevator pitch;

3) Possuir site e material de divulgacdo em inglés;

2) Ter experiéncia anterior em eventos similares;

4) Participagdo em outras plataformas similares a do SXSW.

Processo de inscrigao:

a)

As empresas interessadas deverdo preencher o formulario de inscricdo, a ser
disponibilizado pela Apex-Brasil;

E de responsabilidade da empresa a selecdo adequada da plataforma de
candidatura. Entretanto, caso a empresa ndo esteja apta para concorrer pela
vaga selecionada a Apex-Brasil resguarda-se o direito de indicar a plataforma




mais adequada para a empresa e avalia-la conforme perfil e critérios indicados
neste documento.

Data da abertura das inscricdes: Segunda quinzena de outubro de 2017
Data da Banca: Primeira quinzena de dezembro de 2017
Data de divulgacdo do resultado final: Primeira quinzena de dezembro de 2017

Composicdo da Banca de Selecdo - sera formada pelos seguintes profissionais:
a) Representantes da Coordenacdo de Negdcios da Apex-Brasil; e

b) Representantes da Coordenacdo de Projetos Setoriais da Apex-Brasil;
c) Curador de renome a ser indicado pela Apex-Brasil.

Trade-Up Connection

Descritivo: Plataforma com objetivo de dar a oportunidade para empresas brasileiras que
desenvolveram um servico ou produto e querem testar a aceitacdo desta nova ideia no
mercado. Nesta plataforma a empresa poderd expor seus produtos e/ou servicos no Trade
Show e apresentar seu pitch de vendas em diferentes eventos organizados pela Apex-Brasil em
parceiro com o SXSW.

Data e local: estande brasileiro no espaco Trade Show, no Centro de Convencdes de Austin.

Objetivos principais da plataforma:

Realizar Contatos de Negdcio — peso de 60%
Capitanear investimentos — peso de 40%
Numero de vagas: 15 vagas para empresas brasileiras selecionadas.

Perfil indicado: empresas que tenham um produto ou servico inovador, que possa ser exposto
no estande dentro da feira de negdcios. A empresa pode ou ndo ter experiéncia prévia em
negdcios internacionais, mas é importante que o produto ou servico esteja adequadamente
preparado para ser apresentado em um mercado internacional.

Servicos oferecidos pela Apex-Brasil:

a) Credencial do SXSW de categoria Platinum (em nome do representante previamente
indicado);

b) Espaco para exposicao no pavilhdo brasileiro durante os dias do Trade Show;

c) Servico de mentoria online individual (2 reunides de 30 minutos cada);




d) Reunido de capacitacdo presencial (cidade a ser confirmada) — Bootcamp; e

e) Participacdo em evento oficia do SXSW (meet-up) onde poderdo apresentar seus

produtos ou servicos;

f) Divulgacdo da empresa em todos 0s nossos meios de comunicagao.

Valor do investimento: USD 200,00

Contrapartida fornecida pela empresa:

Entrega de relatorio técnico e financeiro (expectativa de negdcios) ao final do
evento;

Participacdo online em todas as reunides a serem agendadas pela Apex-Brasil,
SXSW;

Participacdo presencial em evento de capacitacdo a ser realizado na segunda
guinzena de fevereiro; e

Preparacao de elevator pitch — discurso de venda - a ser apresentado durante o
evento de capacitacdo;

Cumprir agenda na cidade de Austin, conforme reuniées agendadas pela Apex-
Brasil e pelo SXSW, participando de todos os eventos que forem destacados como
obrigatdérios para sua categoria;

Ap0ds a selecdo dos candidatos, assinar Termo de Compromisso com a Apex-Brasil
e pagar a taxa de inscricdo a ser divulgada pela Agéncia; e

Arcar com todas as despesas pessoais do representante da empresa para cumprir
a agenda em S3do Paulo e Austin, tais como: passagens aéreas, hospedagem,
alimentacdo, transporte terrestre e eventuais taxas para emissdo de vistos e
passaportes.

Critérios de avaliacdo:

1) Qualidade da proposta de participacdo, incluindo video de elevator pitch;

2) Ter um produto com foco no mercado internacional, que possa ser apresentado em

uma feira; e

3) Possuir site e material de divulgacdo em inglés;

Processo de inscricdo:

a) As empresas interessadas deverdo preencher o formulario de inscricdo, a ser
disponibilizado pela Apex-Brasil;

b) E de responsabilidade da empresa a selecdo adequada da plataforma de
candidatura. Entretanto, caso a empresa ndo esteja apta para concorrer pela
vaga selecionada a Apex-Brasil resguarda-se o direito de indicar a plataforma
mais adequada para a empresa e avalia-la conforme perfil e critérios indicados
neste documento.

Data da abertura das inscri¢cdes: Segunda quinzena de outubro de 2017

Data da Banca: Primeira quinzena de dezembro de 2017




Data de divulgacdo do resultado final: Primeira quinzena de dezembro de 2017
Composicdo da Banca de Selecdo - sera formada pelos seguintes profissionais:

c) Representantes da Coordenacdo de Negdcios da Apex-Brasil; e
d) Representantes da Coordenacdo de Projetos Setoriais da Apex-Brasil;

e) Curador de renome a ser indicado pela Apex-Brasil.

Atenciosamente,
Equipe SXSW 2018



