Inter-Com

PROGRAMA INTERNACIONALIZACAO E COMPETITIVIDADE

132 Edigao — Foco Estados Unidos
Marco e Abril de 2017
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.................... Oprograma.

aborda as variaveis que impactam as empresas que
buscam a internacionalizacao das suas operacoes para

aumentar sua competitividade.

o O.objetivo
estruturar uma visao estratégica sobre o
processo de internacionalizacao para que os executivos e
suas empresas estejam preparados para 0s seus
desafios.




Curso de 48 horas, com:

* aulas expositivas com professores especialistas no tema CRIACAO DE
de internacionalizagao, VALOR INTERNACIONAL

* jogos de negdcios para simular decisdo no processo de
internacionalizagao
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* depoimentos empresariais de empresas brasileiras
internacionalizadas

—
STAKEHOLDERS

MODELO

* workshop para preparar o Plano de Expansao rioo:

LIDERANCA
processo de internacionalizacao de empresas

= ORGANIZACIONAL
Publico- alvo: lideres empresariais responsaveis pelo “'"°Sf ‘

Visdo geral do modelo de
criacdo de valor internacional,
da Fundacdo Dom Cabral




+ de 300 executivos capacitados desde 2011
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Programacao

MODULO
28/03 29/03 30/03

08h30as 09h30
Abertura

09h30as 10h15

Internacionalizagdo como Estratégia Criadora 08h303s 12h30 .
de Valor Definindo a Proposta de Valor para os 14,h(_)0 Es AT o
(Sherban ) Mercados Internacionais delo de Neg papner
(Lical) (Sherban)
10h15as 10h30
Coffee Case
10h30as 12h30 @D
C de Internacionaliza¢do para o
mercado norte-americano
(Paulo Vicente)

14h00as 15h30

Contexto de Internacionalizagdo para o 14h00.a5/15h30

Definindo a Proposta de Valor para os

mercado norte-americano L,
Mercados Internacionais
(Paulo Vicente) 5
(Lical)
14h00as 17h30
15h45 as 18h00 @ Alinh Organizacional 3 Estratégia de
Parceiros: AMCHAM, Embaixada, Select USA, Internacionalizacdo
etc... (Diego Coelho)
15h45 as 18h00 @
Modelo de Negécios na e T
(Sherban)

Case



Programacao

IS IR

08h30as 09h00
Modelo de Criagdo de Valor Internacional
(Sherban)

08h30as 12h30
Talentos e Lideranga na Internacionalizagdo

(Beatriz Garcia)
09h00as 12h30
Gestdo de Stakeholders e Sustentabilidade nas
Operagdes Internacionais Cass
(Cldudio Boechat)
Workshop
Case Construgdo de um Plano de Expansdo para os
EUA
Programa de Internacionaliza¢do de Empresas —
Apex-Brasil
(Juarez Leal)
14h00 as 18HO0 14h00 as 16h30
* Depoimentos Empresariais Jogo de Internacionalizagéo
* Debriefing (Paulo Vicente)
* Preparagdo para o Workshop Construgdo de 16h30as 17h00

um Plano de Expansdo para os EUA Encerramento



Investimento por participante

Custo do programa Subsidio Apex-Brasil Custo final para a empresa

RS 14.400,00 — RS 12.400,00 -_—
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Processo de inscricao

Convite da P.reenchlrnent.ONda Validacao de perfil Pagamento para a
. ficha de inscricao .
Apex-Brasil EDC pela Apex-Brasil FDC




Mais informacoes:

Apex-Brasil — Relacionamento com Clientes
(61) 3426-0202
apexbrasil@apexbrasil.com.br
www.apexbrasil.com.br



