BRASILIRADE

DERRUBANDO AS FRONTEIRAS
PARA OS5 PRODUTOS BRASILEIROS

/ OTIMIZANDO EXPORTACOES




FAZER O BRASIL

SRASILITRADE




PROJETO BRASIL TRADE
COMERCIO EXTERIOR SEM FRONTEIRAS

O Projeto Brasil Trade otimiza a eprrta,cﬁo de produtos brasileiros

a partir de uma estratégia muito s//imples: incentivando que cada um
faca o que faz de melhor. Ao criar uma ponte entre Micro e Pequenas
Empresas Industriais (MPEs) e Empresas Comerciais Exportadoras
(CEs), o projeto permite que as MPEs se preocupem apenas em produzir,
e as CEs apenas em exportar. E tem mais: o programa promove, ainda,
! a aproximacado entre as CEs e compradores internacionais. Uma dindmica
que traz muito mais beneficios para todos os envolvidos, e coloca os
produtos brasileiros em vitrines de todo o mundo.
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OBJETIVO /

Promover as exportacoes dos produtos brasileiros por meio do fomento  /

3s acdes das CEs e, ao mesmo tempo, consolidar a cultura exportadora
/ o /

das micro e pequenas empresas brasileiras. /

/

Para isso, o Projeto pfomove a aproximacao das MPEs com as CEs,
identificadas e qualificadas no Diretério Brasileiro das Comerciais
Exportadoras (DBCE).




OFICINAS DE NEGOCIOS BRASIL TRADE

Eventos realizados com o intuito de aproximar micro, pequenas e médias
empresas de empresas comerciais exportadoras. O objetivo é apresentar
as/CEs como ferramenta de exportacao e oportunidade de novos negocios.

As oficinas sao realizadas nos grandes centros e capitais, além de cidades
no interior dos estados onde ha consideravel incidéncia industrial, e também
nos lugares em que a Apex-Brasil ja atua por meio de algum projeto.

Por meio dos dados existentes no DBCE, CEs especializadas em mercados

ou setores especificos sao convidadas a participar de rodadas de aproximacao
com MPEs brasileiras, em eventos organizados pela Apex-Brasil e por
Seus parceiros.

PROMOCAO DE NEGOCIOS ENTRE CEs E COMPRADORES INTERNACIONAIS

As acoes de promocao do Projeto Brasil Trade compreendem rodadas
de negocios realizadas no Brasil entre CEs participantes do Projeto e
compradores internacionais selecionados.

Essas acoes proporcionam oportunidades de exportacao para as CEs,
e consequentemente para as MPEs por elas representadas.

O DIRETORIO BRASILEIRO DE COMERCIAIS EXPORTADORAS (DBCE)

O DBCE visa a aproximar as empresas brasileiras de CEs, possibilitando
que a empresa identifique CEs especializadas em determinados produtos
ou mercados, que possam facilitar'seu acesso aos mercados externos.




CEs - O PASSAPORTE DE MICRO,
PEQUENAS E MEDIAS EMPRESAS
PARA O MERCADO INTERNACIONAL

/
/
/
/

Contar com uma empresa comercial exportadora (CEs) é contar com
muito mais facilidade e sequranca para realizar transacées internacionais.
Dgé operacoes documental e logistica a aduaneira e financeira, tudo é
simplificado pelo conhecimento e experiéncia das CEs.

O processo pode acontecer de duas formas: a empresa exportadora

age apenas como intermediaria das vendas, recebendo uma comissao

pelos negocios fechados, ou a operacao € inteiramente realizada pela

comercial exportadora, que adquire os produtos a exportar com beneficios

fiscais. De uma forma ou de outra, o mais importante é que a parceria

entre empresas fabricantes e empresas exportadoras traz beneficios

econdmicos para o Brasil e leva o melhor do pais para o mundo. /




FAZENDO NEGOCIOS COM CEs

As Empresas Comerciais Exportadoras atuam com caracteristicas semelhantes
as dos representantes comerciais, desenvolvendo e mantendo as relacoes
comerciais internacionais e respectivas operacoes de exportacdo em favor
das empresas fabricantes.

Por meio das CEs, as operacdes de exportacao (documental, logistica,
aduaneira e financeira), podem ocorrer de duas formas:

1 A operacdo de exportacdo serd realizada pela propria empresa fabricante,
cabendo a CE o recebimento de comissoes sobre as vendas realizadas;

2 Aoperacdo de exportacdo serd realizada pela CE, que adquire os bens a serem
exportados da empresa fabricante, por meio de Venda Equiparada a Exportacdo.

PRINCIPAIS BENEFICIOS:

- Gestdo de relacées comerciais: conquista e manutencdo de clientes
estrangeiros;

- Gestdo de contratos internacionais: sequranca juridica dos negocios
realizados;

- Gestdo de operacoes financeiras: neutralizacdo de riscos financeiros
decorrentes dos negocios;

- Gestdo de operacoes logisticas: movimentacdo de mercadorias com
a melhor relacdo custo-beneficio;

- Gestdo de procedimentos aduaneiros: gerenciamento de processos
na aduana de origem e/ou destino;

- Gestdo e controle de processos das acoes operacionais que efetivem
0 cumprimento dos negocios fechados.




BENEFICIOS FISCAIS DAS OPERACOES
REALIZADAS POR MEIO DAS CEs

Em relacao ao tratamento tributario para fins de exportacao, verifica-se,
nas vendas das empresas produtoras para as CEs (as operacdes de venda
equiparadas a exportacao), os seguintes beneficios fiscais:

1 Nao incidéncia do Imposto sobre Comércio de Mercadorias e Servicos (ICMS);

Resumo  |CMS - Pardgrafo Unico da Cldusula Primeira do Convénio.
ICMS 113/96 (redacdo dada pelo convénio ICMS 61/03).

2 Suspensdo do Imposto sobre Produtos Industrializados (IPI);

Resumo [Pl - Artigo 42, inciso V, do RIPI.

3 Isencao da Contribuicdo para Fins de Seguridade Social (COFINS);

Resumo  COFINS - Artigo 45, inciso VIII, do Decreto n® 4.524, de 17 de dezembro de 2002.

4 N3o incidéncia do Programa de Integracao Social (PIS);

Resumo  PIS - Artigo 5%, inciso Ill, da Lei n® 10.637, de 30 de dezembro de 2002.

5 Isencao do Imposto de Renda de Pessoa Juridica (IRPJ) e da Contribuicao
Social sobre o Lucro Liquido (CSLL) dependem do regime tributario adotado
pela empresa.

Resumo  |IRPJ/ CSLL — dependem do regime tributdrio adotado pela empresa fabricante.




CHEGAR MAIS PERTO
PARA CHEGAR MAIS LONGE

/ /
/ 7
A ﬂproxu’nacao entre produtores, exportadores e dompradores € a chave
para 0 sucesso do Projeto Brasil Trade. Essas relacoes sdo construidas
/ por meio da promocdo de eventos, que criam diversas oportunidades.
: Conhecer todas as alternativas e possiveis parceiros é o primeiro passo

para a ampliacdo dos seus negocios.

FIQUE DE OLHO NAS PROXIMAS OFICINAS /
E NAO PERCA A CHANCE DE FECHAR GRANDES PARCERIAS! /

E no primeiro contato sempre leve para as reunioes
na Oficina de Negocios Brasil Trade:

/
/1 . cartdes de visita
/

//
/. Informacées sobre a empresa e o produto

/

/5. Amostra (se possivel)

/

/ /| . catdlogo e/ou material promocional

/ 5 Definicdo do preco do produto para exportacéo
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